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* Presentare alternative
strategiche agli attuali
portafogli che migliorino il
ritorno sull'investimento.

* Rimanere aggiornati sulle
forze di mercato e sulle
tendenze degli investimenti.
e Fornire una comunicazione
verbale e scritta coerente e
frequente ai clienti.

QUALIFICHE

» Abilitazione Consulente di
Sala ¢/o Borsino anno 2004
BIPIELLE

* Corso Attivita Creditizia e
Prodotti Bancari Asset
Allocation Banca
Mediolanum anno 2003

e |Iscrizione Albo Promotori
Finanziari N.13781 il
25/10/2002

e Corso Produttore
Assicurativo Banca
Mediolanum anno 2000

ROSSCIUME@GMAIL.COM

ROSARIO SCIUME

CONSULENZA
FINANZIARIA | BANCARIA | ASSICURATIVA | PREVIDENZIALE
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CONSULENTE FINANZIARIO + BROKER * 06/2004 - ATTUALE

Totale gestito: 18KK

Rischi ridotti al minimo e miglioramento del ritorno complessivo
dell'investimento per le persone ad alto reddito. Costruite
relazioni a lungo termine con individui e piccole e medie aziende.
Fornite analisi trimestrali sulle performance dei portafogli e sulle
variazioni consigliate in base alle reali tendenze del mercato.
Incrementato il numero di clienti ad alto reddito del 225%.
Costruite alternative strategiche che hanno contribuito a
migliorare la performance complessiva dei portafogli.
Comunicato con clienti e coordinato strategie a breve e lungo
termine per la gestione dei portafogli.

CONSULENTE FINANZIARIO « MEDIOLANUM + 06/1999 - 05/2004
A seguito di brillante carriera per la crescita esponenziale del
parco clienti, promosso ad Area Manager, allestivo piani
finanziari per il raggiungimento di obbiettivi dei miei clienti e di
quelli del team.

ISTRUZIONE

MASTER » 2010 + UNIPA
Marketing Aziendale

MASTER » 2009 « UNIPA
Controllo Gestione

LAUREA + 2002 « UNIPA
Laurea in Scienze Politiche

+39 3920311852
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Palermo li, 30 marzo 2020

ROSARIO SCIUME

COMPETENZE

Cinque, le branche della mia consulenza finanziaria: servizi
Bancari, Investimenti, risparmio assicurativo, previdenza,
protezione. Un’attivita, svolta da oltre venticinque anni in Italia,
con prevalenza al meridione, con sempre al centro i bisogni del
cliente, con le sue esigenze e relative aspettative. Chi miincarica,
per la gestione del proprio patrimonio, incontra un
professionista serio e competente che dopo accurata analisi
elabora la messa a punto di un portafoglio diversificato, lungi da
eccessivi rischi, per una prosecuzione negli anni. Con
abnegazione, seguo tutti i miei clienti, con un monitoraggio
continuo della situazione finanziaria e patrimoniale. Il mio
operato e sempre indirizzato alla raccolta delle opportunita che
offre il mercato, col fine ultimo di permettere al cliente la
realizzazione di progetti futuri. Tra le mie applicazioni: la cura del
trasferimento generazionale da genitori a figli, in famiglia e
impresa, tenendo d’occhio I'ottimizzazione fiscale, L'attivita, per
sua natura improntata su rapporti pienamente fiduciari, riserva
grandi soddisfazioni con le segnalazioni da parte dei clientia loro
amici e parenti, indice di grandissima affidabilita e
professionalita. Con interi gruppi familiari, si & addirittura
instaurato un tale rapporto di amicizia che sormonta
investimenti, rendimenti e grafici.









